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Seminarul: 

ˑtiin˔a ˒i Arta  
Succesului ´n V©nzłri Ê 

Va avea loc pe datele:  

¶ 1 - 3 Octombrie, 2010  
 TimiἨoara 

¶ 16-18 Noiembrie, 2010  
 BucureἨti 

¶ 4-6  Februarie, 2011  
 TimiἨoara 

¶ 29 Aprilie - 1 mai, 2011 
BacŁu 

¶ 28-30 Mai, 2011 
 Cheile GrŁdiἨtei, BV 

PP   entru cei care au nevoia sŁ Ἠtie: entru cei care au nevoia sŁ Ἠtie:   

PP   entru cei care vor mai bine: entru cei care vor mai bine:   

OO         ferŁferŁ--Ἢi experienἪa a ceea ce este posibil!Ἢi experienἪa a ceea ce este posibil!  

Ċntrebarea care are nevoie de rŁspuns ´n piaἪa de consum 

contemporanŁ este: oare cu ceea ce fac pentru clienἪii mei ´mi 

pot acoperi cheltuielile Ἠi asigura traiul? ἧi apoi: oare Ἠtiu tot 

ceea ce trebuie sŁ Ἠtiu Ἠi fac tot ceea ce trebuie sŁ fac pentru 

a-mi asigura succesul ´n piaἪa ´n care sunt? DacŁ Ἠtii cŁ 

poἪi avea mai mult succes, dacŁ observi cŁ eforturile tale sunt 

din ce ´n ce mai mari, iar rezultatele ´nt©rzie Ἠi nu Ἠtii de ce, 

poἪi afla rŁspunsul la acest seminar. Vei ´nἪelege de ce toate 

tehnicile de v©nzŁri din lume nu vor face o diferenἪŁ dacŁ 

fricile Ἠi limitŁrile tale persistŁ Ἠi nu Ἠtii cum sŁ scapi de ele.  

Succesul depinde de ´ncrederea datŁ  de cunoaἨtere! 

Tehnicile de v©nzare sunt importante Ἠi trebuiesc Ἠtiute, dar 

le poἪi ´nvŁἪa din cŁrἪi. TotuἨi succesul ´n v©nzŁri depinde, 

printre altele de abilitatea de a citi uἨor mintea clientului. 

RecunoaἨterea emoἪiilor, a strategiei de decizie, a nevoilor 

clientului, ´Ἢi dŁ un avantaj competitiv! 

Folosirea tacticilor de v©nzare, ´n sincronism cu g©ndirea 

clientului , oferŁ acel avantaj de care ai nevoie pentru a 

concluziona v©nzarea rapid, etic Ἠi la totala satisfacἪie a 

clientului.  

       VizitaἪi: 

www.nlpedgenow.com 

trimiteἪi email sau sunaἪi la: 

office@nlpedgenow.com 

0745-384-999 
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  AA          cest seminar pe tematica ˑtiin˓ei ˑi artei ´n v©nzŁri, poate fi continuat prin cursuri de certificare la nivel de Practician ˑi apoi Master 

Practician ´n NLP ˑi domenii conexe, oferite ´n Rom©nia ˑi SUA. Cei interesa˓i de folosirea metodelor la nivel profesional, au astfel 

oportunitatea sŁ ob˓inŁ cunoˑtin˓ele ˑi experien˓a necesare practicŁrii cu succes direct de la sursŁ. Life Key Institute, face parte din cele 

aproximativ 300 de institute ´n lume acreditate de Bordul American de NLP, IATLT, ICF,sŁ certifice Practicieni ´n acest domeniu important al 

succesului ´n comunicare. Pentru informa˓ii vizita˓i site-ul www.nlpedgenow.com sau suna˓i la telefon: 0745-384-999. 

Participarea la acest seminar se face pe baza unui Contract de PrestŁri Servicii ˑi achitarea taxei de participare  de 185 EuParticiparea la acest seminar se face pe baza unui Contract de PrestŁri Servicii ˑi achitarea taxei de participare  de 185 Euro ro la uˑŁ sau la uˑŁ sau   

145145   ûû  dacń se plńte˜te dacń se plńte˜te în avans în avans în contul s.c. Diladis s.r.l.în contul s.c. Diladis s.r.l. : :   

Raiffeisen Bank, Raiffeisen Bank, Cont RON: RO43RZBR0000060011436113RO43RZBR0000060011436113 , , Cont EUR: RO43RZBR0000060011436120RO43RZBR0000060011436120 , , Ia˒i Ia˒i --  Cod 377Cod 377   
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       ubiectele principale ale seminarului : 

¶ Cauza Ἠi Efectul - unde sunt eu? 

¶ Modele de Comunicare  

¶ Starea de Rapport 

¶ Folosirea Predicatelor Ἠi Jargonul 

¶ ReprezentŁri Interne 

¶ Mintea SubconἨtientŁ Ἠi directivele primare 

¶ Autodialogul Ἠi Efectele sale 

¶ Acuitatea VizualŁ 

¶ Presupuneri Lingvistice 

 

¶ Ancore Ἠi Utilizarea Procesului 

¶ Stabilirea unui Obiectiv ´n Viitor 

¶ Eliminarea EmoἪiilor Negative 

¶ Decizii Ἠi Convingeri Limitatoare  

¶ Procesul V©nzŁrii - Unde sunt Acum? 

¶ Citirea Strategiilor de Decizie 

¶ Tratarea ObiecἪiunilor 

¶ Concluzionarea cu Succes 

¶ Structura Procesului de Negociere 

       eminarul ĂἧtiinἪa Ἠi Arta Succesului ´n V©nzŁri
TM
ò este destinat celor care doresc sŁ aibŁ 

una sau mai multe din urmŁtoarele tipuri de experienἪe Ἠi sŁ ´nveἪe cum sŁ le reproducŁ ´n viaἪŁ 

ori de c©te ori doresc: sŁ Ἠtii cum sŁ construieἨti convingerea clientului cŁ oferta ta este cea pe 

care o cautŁ, sŁ c©Ἠtigi clienἪi loiali, care sŁ te admire cu ´ncredere Ἠi afecἪiune, sŁ fii confortabil 

Ἠi convins cŁ ceea ce faci este ´n avantajul tuturor. SŁ cucereἨti admiraἪia unor persoane dificile 

Ἠi sŁ nu fii ñmanipulatorò. SŁ Ἠtii procesul g©ndirii, pentru a veni ´n ajutorul clientului ´n a face 

decizia de cumpŁrare cu confidenἪŁ. SŁ-Ἢi creἨti v©nzŁrile Ἠi venitul, prin duplicarea succesului 

personal ´n colectivul tŁu de lucru Ἠi sŁ ai flexibilitatea Ἠi creativitatea unui artist talentat care 

Ăvedeò,  Ăaudeò Ἠi Ăconduceò acἪiunile sale, ca un dirijor de clasŁ. 

      ormatul de 2
1/2

 zile al seminarului are primele 4 ore gratuite pentru ca participanἪii sŁ poatŁ 

judeca asupra valorii oferite fŁrŁ sŁ-Ἠi ia riscuri. Cele 24 ore de curs cuprind metode Ἠi procese 

folosite ´n comunicarea eficientŁ, controlul emoἪiilor, stabilirea obiectivelor ´n manierŁ realizabilŁ, 

eliminarea propriilor blocaje conἨtiente Ἠi subconἨtiente, construirea ñcarismeiò, vorbitul ´n public. 


